AXIANS ITALIA:
LA TEGNOLOGIA

a tecnologia oggi coinvolge tutti da
vicino, semplici cittadini e ancora
pit imprenditori e manager. Ed ¢
proprio in ambito aziendale che si
distingue per i suoi servizi tecnologici Axians
Italia, realtd nata all’inizio del 2023 dalla fu-
sione di tre aziende, Axians Brand Id Spa,
Axians Saiv Spa e Axians Sirecom srl. La spe-

cializzazione appartiene all'ambito ICT: ven-

Un’azienda costituita
da valori importanti
operante nel settore
delV’ICT

gono offerte soluzioni per la trasformazione
digitale e la sicurezza informatica. A parlarcene
nel dettaglio ¢ I'ing. Michele Armenise, Am-
ministratore Delegato.

Qual & il percorso di genesi di Axians Italia?

«Axians Italia fa parte di un gruppo france-
se multinagionale quotato alla borsa di Parigi,
il Gruppo Vinci al cui interno c¢ una grande




¢ Siamo partner di grandi fornitori
di tecnologie leader di mercato e progettiamo
architetture basate su questi sistemi

azienda, Vinci Energies, che si occupa di due
tematiche attuali: la transizione energetica ¢ la
trasformazione digitale. Per quanto riguarda
il secondo punto, ¢ stato creato un marchio che
contraddistingue tutte le societa che lavorano
sulle tecnologie informatiche: Axians. Come ¢
avvenuto in altri Paesi, anche in Italia sono sta-
te acquisite tre aziende storiche del mercato che
avevano una certa complementarieta dal punto
di vista geografico. E nato quindi un percorso di
organizzazione interna che ha portato alla loro
[fusione ponendo come base di partenza l'aderen-
za a valori di gruppo condivisi, guali: | autono-
mia (di ogni dipendente e di ogni business unit);
la responsabilita (dei dipendenti nei confronti
del team e dei clienti); lo spirito imprenditoriale
(raggiungimento degli obiettivi e valutazione dei
rischi); la fiducia (per costruire relazioni con par-
tner ¢ clienti) e la solidarieta (condivisione di co-
noscenza e raggiungimento di obiettivi comuni).

Uno degli obiettivi principali dell’azienda ¢
quello di mettere il know-how a servizio delle
strutture commerciali. Axians Italia ha clienti
che si trovano sia sul mercato privato che su
quello pubblico. In quello privato si rivolge al
settore delle imprese e al settore dei trasporti
(tra cui anche navi da crociera). Per quanto ri-
guarda quello pubblico, solitamente si rivolge
a grandi Comuni, alle Regioni, alle Universita
e agli ospedali. Cio che la contraddistingue ¢ il
lavoro su progetti di sviluppo che portino un
effettivo valore ai clienti cosi da instaurare un
rapporto di partnership duraturo nel tempo.

Quali sono i servizi che offrite ai clienti?

«Stamo partner di grandi fornitori di tecnolo-
gie leader di mercato e progettiamo architetture
basate su questi sistemi: infrastrutture di rete,
sistemi di comunicazione, di elaborazione dati,
centri di controllo ¢ altro. Il nostro compito ¢
quello di integrare la tecnologia offerta da que-
sti fornitori, progettando architetture ¢ instal-
lando sistemi, configurandoli, manutenendoli
e facendo attivita di monitoraggio pro attivo.
Con il passare del tempo oltre a perfezionare
sistemi tergt, abbiamo provato a differenziarci
un po’, fondando una struttura capace di crea-
re degli sviluppi applicativi nostri. Questa ci ha
portato a lavorare soprattutto nell ambito dello
sviluppo di una piattaforma IoT: il suo nome,
Xsona, sta ad indicare che ¢ stata pensata dalle
persone per le persone che possono trarne grande
utilit. E totalmente personalizzabile e trova
applicazione in 7 ambiti differenti: air quali-
ty, energy monitoring, people counting, smart
lighting, water metering, smart agriculture,
smart parking.

Gome sard il futuro di Axians Italia?

«Uno dei progetti futuri ¢ quello di far conver-
gere Lagienda verso lo sviluppo di applicazions
e servizi. Con applicazioni si intendono diversi
tipi: quella business, quella sui big data, quella
legata all'ambito dell’intelligenza artificiale
(che puo aiutarci a sviluppare delle nuove fun-
zionalita per la nostra piattaforma)».

Axians Italia accompagna per mano le aziende
nello sviluppo di programmi per la trasforma-
zione digitale garantendo le migliori soluzioni
rivoluzionarie ICT presenti sul mercato. Servi-
zi che traghettano i clienti partner dritti verso
il futuro.
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